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Рынок торговых центров Санкт-Петербурга в I квартале 2009 г.

1.
Характеристики потребительского рынка
Индекс потребительской уверенности, отражающий совокупные потребительские ожидания населения Санкт-Петербурга, в I квартале 2009 г. составил -35%. По сравнению с IV кварталом 2008 г. индекс снизился на 15%, с I кварталом 2008г. – на 35%. Аналогичный уровень индекса
(-35%) наблюдался в IV квартале 1999 г.
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Источник: Федеральная служба государственной статистики

Столь существенный спад покупательской активности говорит о том, что в ближайшие месяцы люди будут тратить осторожней и меньше. Пострадают даже торговые центры с продуманной концепцией, покупатель уходит в более низкий ценовой сегмент. Формат специализированных торговых комплексов будет уязвим более всего.

2.
Предложение торговых площадей
В I квартале 2009 г. было введено три торговых комплекса общей площадью 69 500 кв. м, что составляет 22,8% от прогнозируемого ввода в 2009 г. По сравнению с аналогичным периодом 2008 г. темпы ввода уменьшились на 45%.

Объем предложения качественных торговых площадей в торговых комплексах составил 3 346 100 кв. м, обеспеченность на тысячу жителей Санкт-Петербурга – 732,5 кв. м.

В I квартале 2009 г. были введены следующие комплексы:

	Район
	Наименование
	Адрес
	Дата
ввода
	Общая площадь, кв. м

	Невский
	МебельWood
	Дальневосточный пр./ Коллонтай ул.
	I кв. 2009
	21 000

	Приморский
	ТК Miller Center (3-я оч.)
	Комендантский пр., 11
	I кв. 2009
	22 000

	Приморский
	ТРК «Феличита-Пионерская» (2-я оч.)
	Коломяжский пр., 17
	I кв. 2009
	26 500

	
	
	
	Итого:
	69 500


Источник: Becar Realty Group
Сроки ввода данных комплексов были перенесены с прошлого года. Согласно скорректированному прогнозу, объем ввода до конца 2009 г. составит порядка 113 000 кв. м, что составляет 9% от оптимистичного плана девелоперов, по которому к концу года объём предложения составил бы 4 750 тыс. кв. м.
Большое количество утопических проектов торговых комплексов утратило свою актуальность. Из-за огромного объема заявленных площадей через несколько лет начался бы кризис в девелопменте, поэтому в данном ключе кризис оказал благоприятное воздействие на рынок качественных ТРК.
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Источник: Becar Realty Group

Структура действующих качественных торговых комплексов выглядит следующим образом:
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Источник: Becar Realty Group
Из приведенной выше диаграммы видно, что большую часть (57%) рынка качественных торговых комплексов по-прежнему занимают торговые центры, имеющие в своем составе развлекательную функцию, которая представлена мультиплексом, боулингом, детской зоной, фудкортом. В некоторых ТРЦ в досугово-развлекательной части расположен ледовый каток, Game Zona с мультимедийными играми и автоматами.

[image: image4.emf]Распределение качественной торговой недвижимости по районам, тыс. кв. м

0 100 200 300 400 500 600 700

Приморский 

Московский 

Выборгский 

Всевложский

Невский

Калининский 

Центральный 

Кировский 

Адмиралтейский 

Красногвардейский 

Фрунзенский 

Красносельский 

Василеостровский 

Петроградский 

Продов. гипермаркеты

Мебельные гипермаркеты

ТК, ТОЦ

ТРК

DIY


Источник: Becar Realty Group
Высокая обеспеченность торговыми площадями в Приморском, Московском и Выборгском районах формируется в основном за счет строительства торговых объектов вдоль крупных транспортных магистралей с интенсивным трафиком: Приморского, Пулковского, Московского и Выборгского шоссе, проспекта Энгельса и Московского, улицы Савушкина. 
В Василеостровском, Центральном, Адмиралтейском, Петроградском, Кировском районах существует потребность в продовольственных магазинах
3.
Уровень арендных ставок в торговых комплексах
Уровень арендных ставок в торговых центрах зависит от ряда факторов. Основными являются: местоположение, формат арендатора, успешность торгового центра в целом. Также важным фактором является стадия проекта, на которой заключаются договора аренды (проектирование, строительство, функционирование). Существует ряд дополнительных факторов, влияющих на   уровень арендных ставок: площадь магазина, этаж, близость к входу в ТК/лестнице/эскалатору.
В период финансового кризиса главным фактором, определяющим уровень ставок и готовность идти на скидки, является финансовое положение, рыночная стратегия, кредитная нагрузка девелопера – при уменьшении дохода от аренды ТК вырастет срок покрытия кредита, что при существующих банковских ставках неминуемо приведет к дефолту девелопера.

Арендные ставки и размеры арендуемых площадей в зависимости от типа арендаторов представлены в следующей таблице:

Соотношение арендуемой площади и арендных ставок по типам операторов
	Тип оператора
	Якорные арендаторы
	Не якорные арендаторы

	
	Арендуемая площадь, 
кв. м
	Арендные ставки,
$/кв. м/мес.
	Арендуемая площадь,
кв. м
	Арендные ставки,
$/кв. м/мес.

	Продуктовые операторы
	1 000–15 000
	10–29
	-
	-

	Товары для дома
	700–5 000
	18–33
	30–100
	20–50

	Спортивные товары
	600–1 600
	17–34
	50–300
	25–75

	Одежда и обувь
	500–3 500
	17–42
	30–300
	29–83

	Книги, аудио и видео
	600–2 500
	15–28
	30–150
	25–80

	Операторы развлекательных функций
	300–7 000
	10–38
	50–200
	35–100

	Красота и здоровье
	500–2 500
	13–38
	40–300
	25–100

	Операторы общепита
	500–1 000
	30–67
	20–100
	30–100

	Аксессуары и сувениры
	-
	-
	20–250
	20–90

	Операторы, представляющие услуги (ремонт, парикмахерские и др.)
	-
	-
	3–100
	15–42

	Мобильная связь
	-
	-
	50–100
	100–150


Источник: Becar Realty Group
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Источник: данные ГУД

За счет падения спроса и появления нового предложения средний уровень заполняемости ТК снизился и составил 20-30%. Происходит выборочное снижение арендных ставок. 

Если у проекта существует высокая кредитная нагрузка то управляющие обсуждают с арендаторами возможные способы оплаты: ограничение курса по валютным договорам (на уровне декабря–января); снижение самой ставки, выраженной в долларах или евро; переход на процент от оборота. Необходимо анализировать товарооборот конкретного магазина и каждого ритейлера, общую обстановку в сфере. Согласно общеевропейской практике арендная ставка может варьироваться в диапазоне 1–15% от годового оборота арендатора. Кроме этого, когда ситуация стабилизируется и в экономике начнется рост, ставки можно пересмотреть.

В сегменте стрит-ритейла в центре города, где ставки на встроенные торговые помещения были сильно завышены, происходит коррекция. Ставки снизились в среднем на 20–45% в зависимости от местоположения. 
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Источник: данные компаний
4.
Прогноз развития рынка торговых комплексов
На 2009 г. было запланировано к вводу порядка 1 260 000 кв. м качественных торговых площадей. В связи с существующими трудностями с финансированием, многие девелоперы приостанавливают строительство или продают объекты. По данным на декабрь 2008 г. официально было заморожено 8 проектов торговых центров, запланированных к вводу на 2009 г., общей площадью 650 000 кв. м, что составляет 51% от предполагаемого объема. 
Перечень торговых комплексов, запланированных к вводу  в 2009 г.

	Район
	Наименование ТЦ
	Адрес
	Общ. пл.*, кв. м
	Девелопер проекта

	Приморский
	ТК «Аура»
	Лахтинский пр., 85
	14 300
	«Эталон ЛенСпецСМУ»

	Приморский
	ТРК «Долгоозёрная улица»
	Комендантский пр./
Долгоозерная ул.
	25 800
	«Макромир»

	Невский
	ТК «Искра»
	Искровский пр., 3
	28 000
	«Невский альянс»

	Красногвард.
	МФК «Русские самоцветы»
	Карла Фаберже пл., 8
	33 000
	«Русские самоцветы»

	Петроградский
	МФК «Толстой Сквер»
	Льва Толстого ул., 9
	11 600
	«Лицедеи Билдинг Корпорейшн»


Примечание: * для МФК указана общая площадь торговой составляющей
Источник: Becar Realty Group
Проекты, заявленные к вводу в 2009 г., находятся на разной стадии готовности. Такие масштабные проекты, как «Кантемировский», «Словацкий дом», которые находятся на ранней стадии реализации и сроки ввода которых переносились с 2008 г., с большой долей вероятности заморожены. Проекты, реализованные более чем на 50% («Аура», «Осиновая роща», «Долгоозёрная улица», «Толстой сквер») в любом случае будут достроены, однако точные сроки ввода предсказать сложно. 
Торговые операторы также испытывают трудности с ликвидностью, сокращают количество магазинов и пересматривают планы развития. Супермаркет премиум класса «Виктория» в ТРК «Атлантик-Сити»  был закрыт. Сеть детских товаров «Банана-мама» закрыла все действующие магазины в С.-Петербурге. «Патэрсон» заявил о закрытии 2 магазинов. Группа компаний «Три толстяка», специализирующаяся на продаже одежды больших размеров, закрывает магазины в петербургских ТРК «Променад» и «Июнь».
Объем предложения качественных торговых площадей на конец 2009 г. прогнозируется в диапазоне 3 400–3 500 тыс. кв. м.
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Источник: Becar Realty Group
В 2009 г. на рынке торговой недвижимости Санкт-Петербурга ожидается рост предложения, который впервые не превысит объем ввода за 2003 г. Количество вновь заявленных проектов торговых комплексов заметно сократилось. Торговые операторы, ранее заявившие о развитии сетей на территории С.-Петербурга, корректируют планы и закрывают функционирующие магазины, происходит смена арендаторов ТК.
Крупные девелоперы достраивают объекты, находящиеся на завершающей стадии строительства, приостанавливают развитие проектов, которые находятся на стадии согласования и проектирования, и выставляют на продажу функционирующие объекты с различными скидками. При этом наибольшее значение приобретает удачная концепция объекта – высокодоходные ТЦ будут распродаваться по высоким ценам.

В 2008 г. на продажу было выставлено несколько объектов. Компания «Макромир», допустившая технический дефолт, заявила о продаже четыре действующих комплексов – ТК «Французский бульвар», ТК «Фиолент», ТРК «Родео Драйв» и ТРК «Феличита». Компания «СИБ» в конце года выставила на продажу первую очередь ТРК «Шкиперский молл». Группа «РТМ» планирует продажу части своих активов, строительство ТРК «Купчинский» приостановлено. 

«Адамант» объявил о замораживании 8 проектов торговых комплексов в С.-Петербурге – МФК «Адамант-Парк», ТК «Актив Спорт центр-2», ТК «Балкания Nova-2», ТК «Балканский-2», МФК «Ладожский», МФК «Международный», МФК «Планета Нептун-2», ТРК «Континент на Звездной».

5.
Спрос на качественные торговые площади
Привлечение арендаторов в торговый центр начинается на стадии проектирования и строительства, что особенно характерно для крупномасштабных концептуальных проектов. Во-первых, это обеспечивает наиболее рациональное использование площадей (т.к. якорный арендатор еще на стадии проектирования может внести необходимые коррективы в проект торгового центра). Во-вторых, на момент открытия торгового комплекса это позволяет иметь низкий процент вакантных площадей. Примерами таких проектов являются «Радуга», «Гранд Каньон», «Континент», и др. Их заполняемость на момент открытия составляла порядка 95–98%.

На сегодняшний день заполняемость большинства торговых комплексов находиться на уровне 60–90%. 
В связи с финансовым кризисом происходит ротация арендаторов. Даже в концептуальных торговых комплексах крупные якорные арендаторы с целью минимизации издержек закрывают магазины или требуют снижения арендных ставок. После отказа арендодателя произвести перерасчет арендной ставки и привязать ее к проценту от оборота, компания «Эльдорадо» закрывает два магазина в торговых комплексах на улице Елизарова и Богатырском проспекте.
В новых торговых комплексах происходит снижение спроса на дорогие элитные торговые площади.

Посещаемость торговых центров за февраль–март 2009 г. упала на 15%. Покупателей в магазинах стало меньше на 10–30%. Падение покупательской активности сказалось не на всех торговых центрах. В торговых комплексах высвобождается примерно 10-30% помещений, в «Северном Молле» на проспекте Культуры пустует около 80% площадей. В ТРК «Сенная» и «Пик» все занято и существует конкуренция между арендаторами. В ТРК «Мега» также не будут снижаться арендные ставки. 
Необходимо отметить, что и до кризиса существовало большое количество вакантных площадей в объектах, обладающих плохими архитектурно-планировочными решениями, находящихся на улицах с низким трафиком.
Из рисковых торговых комплексов съезжают сетевые магазины, якорные арендаторы («Шатура» и Forum уходят из ТРК «Масштаб», гипермаркеты «Санта-Хаус» из «Масштаба» и «Подсолнуха»).
В качестве якорных арендаторов могут выступать операторы продовольственных товаров (гипермаркеты), товаров для дома, операторы по продаже одежды и обуви, спортивных товаров, а также операторы развлекательных функций и другие. Перечень якорных арендаторов приведен в таблице ниже.
Основные якорные арендаторы, представленные в торговых центрах Санкт-Петербурга

	Тип якорного арендатора
	Наименование оператора

	Продовольственные гипермаркеты
	Перекресток, Патэрсон, Рамстор, Ашан, Наш гипермаркет, Реал, Азбука вкуса, Глобус Гурмэ, Лэнд, Гроссмарт, Карусель, Мосмарт, Супер Сива, Prisma

	Товары для дома
	Домовой, Санта-Хаус, Ikea, OBI, Mesto, Leroy Merlin

	Электроника
и бытовая техника
	Эльдорадо, М-видео, Медиа-маркт, Техносила, Техношок, Телемакс, Компьютерный мир, Кей, Мир, Матрица, Это, Просто

	Одежда, спорттовары, детские товары
	Forum, Plato, Спортмастер, Детский мир, Бананамама, Modis

	Развлекательная функция

	Мультиплексы
	Кронверк Синема, Мираж Синема, Каро-фильм, Киномакс, Синема Парк, Роскино (киноцентр «Пик»), KinoStar City

	Боулинг
	AMF, Боулинг Сити, 7 Миля, Космик боулинг, Golden Strike, Планета Боулинг

	Фитнес-центр
	Sport Life, Extrasport, Maxisport (Reebok), Евроспорт, Mega Gym International, Фитнес-Хаус

	Прочее
	Game Zona, Crazy Park, Стар Гэлакси, Игромакс, Бильярдный клуб «Гермес»


Источник: Becar Realty Group
Сеть гипермаркетов «Лента» в этом году сокращает ассортимент непродовольственных товаров примерно на 30%. До кризиса ассортимент «Ленты» включал 15 000 наименований. В среднем ассортимент гипермаркета составляет 20 000 наименований, супермаркета – 3 500–7 000. В дискаунтерах сети X5 ассортимент может сократиться с 5000 до 3500 позиций, в магазинах «Перекресток» — с 20 000 до 10 000.
В марте 2009 г. закрылся магазин «Санта Хаус» в рамках программы по оптимизации операционных издержек сети в торговом комплексе «Сити Молл», принадлежащем «Макромиру». К середине апреля перестанут работать магазины в ТК «Масштаб» и «Подсолнух». Решение о закрытии неприбыльных магазинов вызвано негибким подходом арендодателей к установлению ставок и снижением потока посетителей в торговых центрах.
Французская сеть «Ашан» в начале апреля 2009 года планирует открыть третий гипермаркет в Петербурге. Новый магазин будет гораздо бдиже к центру Петербурге, чем два остальных, которые находятся в центрах «Мега». Магазин откроется на Боровой улице, в здании бывшего гипермаркета «Рамстор», которое было приобретено у турецкой компании «Рамэнка» еще в 2007 г. Открытие «Ашана» было запланировано на весну 2008 г. Французская компания с годовым оборотом меньше €40 млрд заняла лишь 14-е место. Лидеры — Wal-Mart ($405,6 млрд в 2008 г.) и Carrefour (€87 млрд).  Козырь Auchan — ценообразование дискаунтера в сочетании с необычайно широким ассортиментом. Для российских гипермаркетов 40 000 наименований – предел, а у Auchan в ассортименте 45 000 товаров. Кроме этого, выручка сети с одного квадратного метра является беспрецедентной для российского рынка – $19/год, в то время как у Metro Cash&Carry – $10/год, у «Ленты» – $7.5/год. 

Первый в Санкт-Петербурге магазин H&M откроется осенью 2010 г. Hennes & Mauritz (H&M), подписала договор с финской компанией Stockmann об аренде помещений площадью более 2 500 кв. м в торговом комплексе «Стокманн Невский Центр» на Невском пр., 114. Hennes&Mauritz владеет 1 738 магазинами (из которых 18 работают по франшизе) в 34 странах.
На первом этаже бизнес-центра «Лидер» (пл. Конституции, 7) откроется супермаркет Prisma площадью 2 700 кв. м. Соответствующий договор был подписан сроком на 10 лет между ЗАО «Управляющая компания «Лидер» (входит в ГК «Лидер Групп») и ООО «Призма» (входит в финскую Sok Retail International). Инвестиции в проект составляют €5 млн. Ввод в эксплуатацию запланирован на лето 2009 г.
Ресторанный холдинг Ginza Project планирует открыть в здании «Елисеевского» элитный магазин-ресторани. По условиям аренды помещений в здании на Невском, 56, являющимся памятником архитектуры федерального значения,   допускается разместить только продуктовый магазин. При этом возможно устройство в подвале здания супермаркета, а на втором этаже – кафе с видом на Екатерининский сад. Сейчас собственником 2 250 кв. м из 10 000 «Елисеевского», по информации КУГИ, является ЗАО «Елисеевский магазин», остальное находится в долгосрочной аренде у Театра комедии и миниатюры и прочих арендаторов.
Новый магазин «Рив Гош» расположится на Большом пр., 55. На первых двух этажах будут торговые залы и бар, третий – займут 10 косметологических кабинетов. Это будет самый большой магазин сети, площадью 1 417 кв. м. Точный срок открытия не называется.

С 1 февраля 2009 г. компания «Эльдорадо» закрывает свои магазины двух торговых комплексах Санкт-Петербурга – на улице Елизарова и Богатырском проспекте. Ранее компания в ультимативной форме предложила своим арендодателям зафиксировать арендную ставку в размере 4% от продаж. В случае отказа собственников арендуемых помещений привязать арендную ставку к проценту от товарооборота ритейлер намерен прекратить торговую деятельность на их объектах.
6.
Выводы и прогнозы

Тенденции
В ближайшие два года прогнозируется рост крупных сделок по приобретению объектов недвижимости и сетей.

Сократились возможности по развитию почти всех торговых сетей. На фоне сворачивания крупных известных операторов («Мосмарт», «Банана-Мама», «МИР») достаточно успешно идут дела у дискаунтов и магазинов электроники, например у «Ашана», «Метро», «Техносилы», «МедиаМаркета», «М. Видео». Более рискованным становится положение специализированных центров: если падает спрос на определенную группу товаров, то они пустеют.
Пострадают объекты с неправильным пулом арендаторов и объекты без маркетинговой стратегии. Своевременная реконцепция может помочь многим проектам торговой недвижимости выжить и повысить эффективность в период кризиса. Дефолтные проекты будут попадать в банки, финансовые организации будут передавать их в инвестфонды по залоговой стоимости. На рынке популярностью будут пользоваться услуги по антикризисному управлению.

Выводы
· Существенный спад покупательской активности говорит о том, что в ближайшие месяцы люди будут тратить осторожней и меньше. Пострадают даже торговые центры с продуманной концепций, покупатель уходит в более низкий ценовой сегмент. Формат специализированных торговых комплексов будет уязвим более всего, дискаунтеры будут процветать.

· В I квартале 2009 г. было введено три торговых комплекса общей площадью 69 500 кв. м, что составляет 22,8% от прогнозируемого ввода в 2009 г. По сравнению с аналогичным периодом 2008 г. темпы ввода уменьшились на 45%.

· Согласно скорректированному прогнозу, объём ввода до конца 2009 г. составит порядка 113 000 кв. м, что составляет 9% от оптимистичного плана девелоперов, по которому к концу года объем предложения составил бы 4 750 тыс. кв. м.
· Главным фактором, определяющим уровень ставок и готовность идти на скидки, является финансовое положение, рыночная стратегия, кредитная нагрузка девелопера – при уменьшении дохода от аренды ТК вырастет срок покрытия кредита, что при существующих банковских ставках неминуемо приведет к дефолту девелопера

· За счет падения спроса и появления нового предложения средний уровень заполняемости ТК снизился и составил 20–30%. Происходит выборочное снижение арендных ставок. Посещаемость торговых центров за февраль–март 2009 г. упала на 15%. Покупателей в магазинах стало меньше на 10–30%.

· В сегменте стрит-ритейла в центре города, где ставки на встроенные торговые помещения были сильно завышены, происходит коррекция. Ставки снизились в среднем на 20–45% в зависимости от местоположения.

· В торговых комплексах высвобождается примерно 10–30% помещений, в «Северном Молле» на проспекте Культуры пустует около 80% площадей. Из рисковых торговых комплексов съезжают сетевые магазины, якорные арендаторы («Шатура» и Forum уходят из ТРК «Масштаб», гипермаркеты «Санта-Хаус» из «Масштаба» и «Подсолнуха»).
7.
Ключевые события на рынке торговых центров Санкт-Петербурга в I квартале 2009 г.
	Январь
	· Владелец «Эльдорадо» Игорь Яковлев и PPF Group договорились о передаче чешской группе 51% акций ритейлера. Сделка будет оформлена как списание кредита на $500 млн, выданного PPF ритейлеру в сентябре 2008 г. под залог 51% акций.

· Компания X5 Retail Group N.V., управляющая продуктовыми сетями «Перекресток», «Пятерочка» и «Карусель», заявила о снижении арендных ставок в новых торговых центрах и о фиксировании стоимости аренды по старым контрактам на сегодняшнем уровне. Стоимость аренды площадей в новых торговых центрах снижена, в зависимости от региона, на 30–40% от докризисного уровня.

	Февраль
	· Петербургская розничная сеть гипермаркетов «Лента» планирует в три раза сократить количество открываемых торговых объектов. Так, в 2009 г. «Лента» введет в эксплуатацию только три гипермаркета против девяти в 2008 г. и двенадцати в 2007 г. Новое строительство не планируется.

· Компания «Главстрой» может привлечь соинвесторов для реализации проекта реконструкции «Апраксина Двора» с тем, чтобы решить сложности с привлечением средств в этот проект. Окончательное решение о способе привлечения средств в этот проект пока не принято: «Главстрой» рассматривает все возможные решения.

· Второй корпус ТРК «Планета Нептун» построят к 2010 г. Он расположится на двух участках (340 и 271 кв. м), находящихся на Звенигородской улице. Комплекс общей площадью 70 000 кв. м будет включать развлекательный блок с многозальным кинотеатром и боулингом, фитнес-центр с детским и взрослым бассейнами, парк аттракционов и торговую зону. Арендатором цокольного этажа станет крупный сетевой супермаркет.

· Компания Mercury, получившая здание «Дома ленинградской торговли» в апреле 2005 г., должна была к марту этого года реконструировать его под торговый центр товаров luxury. Однако распоряжение Комитета по строительству от 12 февраля продлевает срок реализации проекта до июня 2010 г. Площадь реконструируемого здания – 26 400 кв. м, после расширения проекта она увеличится до 33 240 кв. м. Проект компании Mercury оценивается в $50 млн.

· Компания «Оптиум» планирует строительство ТРК недалеко от станции метро «Гражданский Проспект». В ближайшее время инвестор получит для изысканий два земельных участка общей площадью 1,14 га, северо-восточнее улицы Брянцева в Калининском районе.

	Март
	· Fashion House Development и компания GVA Sawyer приобрели участок на трассе Москва–Санкт-Петербург, на котором будет построен первый в России outlet молл. Участок занимает 13 га. Площадь будущего объекта – около 40 000 кв. м. Объект будет построен в две очереди. Первую очередь проекта планируется завершить к 2012 г. С учетом стоимости земельного участка инвестиции составят около €100 млн.

· Сбербанк России открыл ООО «Строительная компания «Бриз» кредитную линию в размере $338 млн сроком на семь лет. Средства будут направлены на завершение строительства ТРК «Галерея» у Московского вокзала. Инвестор проекта, лондонский Meridian Capital CIS Fund, аффилированный с Казкоммерцбанком, уже вложил в строительство $115 млн. В настоящее время проект Galeria реализован на 15%. По проекту площадь комплекса составит 193 000 кв. м, арендуемая – 93 400 кв. м. Объект будет представлять собой семиэтажное здание, включающее два подземных и пять надземных этажей. В состав ТРК войдет парковка на 1 500 м/м, боулинг, кинотеатр, рестораны, фитнес-центр и магазины.

· Компания «Макромир» подала в арбитражный суд Санкт-Петербурга и Ленобласти заявление о признании себя банкротом. Задолженность компании перед кредиторами, по некоторым оценкам, превышает $400 млн. Основание для подачи заявления – неспособность компании расплатиться как по собственным кредитам, так и кредитам тех компаний, в которых девелопер выступает поручителем. По решению суда счета девелопера арестованы, также как и объекты. Девелопер подал 1 апреля встречное заявление к «ЛЭК Истейту», а также 15 исков к компаниям, подконтрольным Павлу Андрееву и бывшему менеджменту, с требованием о возврате займов на сумму 1,9 млрд рублей (около $57 млн).
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